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アイティメディア株式会社
（英文表記：ITmedia Inc.）

〒102-0094  東京都千代田区紀尾井町3-12

03-6893-2180（代表）

代表取締役社長 兼 CEO 大槻利樹

1999年12月

インターネット・メディア事業

17億9百万円（2019年3月末日現在）

SBメディアホールディングス株式会社

東京証券取引所市場第一部（証券コード：2148）

237名（2019年3月末日現在）

発注ナビ株式会社

アイティクラウド株式会社

プロフェッショナル・メディア事業本部

アドバンスト・メディア事業本部

営業本部

メディア・テクノロジー本部

管理本部

取締役会

代表取締役社長

紀尾井町ビル

■
文藝春秋

麹町駅
半蔵門駅

赤坂見附駅

永田町駅

■
ホテル

ニューオータニ

東京ガーデン
テラス
■

［M A P］

ソフトバンクグループ初のオンライン・メディア
企業として、「ソフトバンク・ジーディーネット
株式会社」設立

「ソフトバンク・アイティメディア株式会社」に
社名変更。
基幹メディア「ITmedia」誕生

［M&A］
株式会社アットマーク・アイティ
「＠IT」を取得。
「アイティメディア株式会社」に社名変更

［M&A］
株式会社メディアセレクト
「ITmedia エンタープライズ」を強化

米国TechTarget社と提携。
リードジェネレーションビジネス開始

東京証券取引所マザーズに上場

［M&A］
E2パブリッシング株式会社
「EE Times Japan」を取得

［M&A］
「EDN Japan」を取得

［M&A］
「キーマンズネット」を取得

［M&A］
株式会社ユーザラス（現発注ナビ株式会社）
「発注ナビ」を取得

ソフトバンク コマース & サービス株式会社
（現SB C & S株式会社）と
合弁会社「アイティクラウド株式会社」を設立
IT製品のレビューメディア事業

東京証券取引所市場第一部に市場変更
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2005年 3 月

2005年10月

2006年 5 月

2007年 4 月

2010年 1 月

2011年 7 月

2015年 4 月

2015年10月

2018年 4 月

2019年 3 月



私たちは、ソフトバンクグループの出版事業に端を発する、オンライン専業のメディア企業です。

1999年、紙からWebへ、大きなパラダイムシフトが起こる中、旧来の出版ビジネスのネット化を使命に生まれました。

ソフトバンクグループが注目するテクノロジーのパラダイムシフトは、その後もPCからモバイル、さらにはIoTへと続いています。

当社もそれに対応し、継続的なメディアの革新を通じて情報革命を実現し、社会に貢献してまいります。

ご挨拶 | Greetings

理念 | Corporate Philosophy

「メディアの革新を通じて情報革命を実現し、社会に貢献する」

テクノロジーは未来を豊かにします。

私たちは、テクノロジーの進化に「情報」で貢献しながら、

自らもテクノロジーによってメディアの革新に挑み続けます。

事業内容 | Business Lines

リードジェン事業

リードジェネレーション

各メディアのビッグデータを活用

インターネットならではの「見込み客発見サービス」

月間3億ページビュー、3,500万ユニークブラウザ。

知識豊富な記者による信頼性の高い記事を、毎月4,000本以上配信しています。

メディア広告事業 国内最大規模のインターネット専業メディア

1ご依頼
2情報を提示
ビッグデータをもとに、クライアントの
製品に興味を持つ会員へ情報を提示

各メディアの会員

クライアントの製品に興味を持つ会員

3見込み客を判定
提示した情報を閲覧した会員を
「見込み客」と判定

企業向け製品／サービスの導入検討に役立つ専門情報サイトを運営。

まるで展示会のように、魅力的なコンテンツを会員限定で公開することで、クライアントのセールスリード（営業見込み客）を発見し

ます。会員の登録情報やコンテンツへの接触記録など、メディアのビッグデータを最大限に活用する、ユニークなビジネスモデルです。

▪ メディアに集まる会員の中から、購買意欲の高い見込み客が見つかります
▪ 24時間365日、オンデマンドで見込み客を発見できます
▪ 興味の度合いや属性など、科学的なマーケティングの実現に必要なデータが集まります

アイティメディアは、

「リードジェン事業」と「メディア広告事業」
2つのビジネスモデルを展開しています

クライアント

「見込み客」を発見したい
特定製品の情報

アイティメディア

4見込み客情報を提供
「見込み客」と判定した会員の
名刺情報や購買予定に関する

情報を提供

IoT

［テクノロジーのパラダイムシフト］ ［ソフトバンクグループの事業］

見込み客

PC（流通／出版） 流通事業

PC（インターネット） ヤフー事業

モバイル（インターネット） 通信事業

ARM事業

メディア・マーケティング事業
（出版）

アイティメディア

出版ビジネスのネット化

… その他事業

リードジェン

IT

エンジニアリング

ビジネス

デジタルガジェット

カルチャー


